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Aproveitamento das Relacoes entre
Pernambuco e Portugal: Uma analise do
Comercio Potencial Versus Comeércio Efetivo

RESUMO

Caracteriza os setores da pauta exportadora de

Pernambuco, segundo seu aproveitamento de comércio

com Portugal. Para a identificacéo dos setores, foram

tomados como referéncia 0s capitulos da Nomenclatura

Comum do Mercosul e do Sistema Harmonizado que
séo coincidentes no nivel agregado de dois digitos.
Verifica em quais setores identificados pelo indice
de Vantagem Comparativa Revelada Pernambuco
possui vantagem comparativa, como também quais

apresentam potencialidaqe de comércio com Portugal,
identificados através do Indice de Complementaridade.

Para o confronto do comércio potencial com o
efetivo, sugere o indice de Efetividade Comercial, que
revela 0 bom ou mau aproveitamento de comércio,
tendo Pernambuco como exportador e Portugal
como importador. De acordo com esse método e
tomando o0 ano de 2005, dentre os 25 setores que se
apresentaram potencialmente capazes de exportar
para Portugal, 17 revelaram-se subaproveitados. 0s

resultados indicam oportunidades para novos negocios

entre exportadores pernambucanos e compradores
portugueses, merecendo maior atencéo por parte de
empresarios e tomadores de politicas comerciais.
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1 - INTRODUCAO

Historicamente, estudos sobre as exportagoes de
um pais, e até mesmo de uma regido, demonstram que
tal forma de comércio é responsavel pela ocorréncia
de um impacto positivo sobre a renda e 0 emprego
doméstico, contribuindo para um maior dinamismo
da economia nacional ou regional. Corroborando
esse argumento, entre 0s anos de 2000 e 2005, a
cada unidade percentual de aumento das exportagoes
brasileiras, verificou-se um crescimento médio de
aproximadamente 0,25% do Produto Interno Bruto.
(SIQUEIRA, 2006).

Siqueira (2006) argumenta que, no periodo 1998-
2005, as participagoes das exportacoes sobre o Produto
Interno Bruto (PIB) do Nordeste e do Brasil elevaram-se
de 3,6% para 12,3% e 6,5% para 19,6%, respectivamente.
Conclui-se, portanto, que as exportagoes tornaram-se
mais importantes para o maior dinamismo da economia,
uma vez que tais crescimentos foram muito significativos
para esse intervalo de oito anos.

Nao obstante, especificamente sobre a regiao
Nordeste, percebe-se que as exportagoes de todos 0s
estados elevaram-se no mesmo periodo, mesmo que a
importancia de tal comércio para o PIB dos estados seja
bastante variada.

Nos Ultimos 15 anos, ainda segundo Siqueira (2006),
as exportagdes nordestinas passaram por trés situagoes
distintas, ocorridas dentro dos seguintes periodos: uma
primeira fase, entre os anos de 1991 e 1995, quando
suas exportagoes sofreram uma consideravel elevagao,
passando de US$ 2,86 bilhdes para US$ 4,24 bilhdes;
uma segunda fase, entre 1996 e 1999, quando suas
exportagoes apresentaram estagnacao e até mesmo
declinio, mesmo tendo ocorrido nesse periodo uma
valorizagao da taxa de cdmbio; e uma terceira fase, entre
2000 e 2005, quando as exportagoes da regiao sofreram
um rapido crescimento em comparagao aos anos
anteriores. No ultimo ano dessa série, em 2005, o valor
das exportagées totais do Nordeste foi equivalente a US$
10,55 bilhdes.

Uma outra peculiaridade sobre as exportagées do
Nordeste brasileiro, observada por Siqueira (2006),
é o fato de que as exportag0es dessa regiao para
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o intervalo de anos estudados apresentaram-se
concentradas em um reduzido nimero de grandes
grupos econdmicos. Para o ano de 2005, o autor
observa que 0s 20 maiores exportadores' dessa regiao
concentram mais de 37% de toda a pauta.

Quanto as caracteristicas do comércio exterior
do Estado de Pernambuco, segundo Hidalgo e Mata
(2004), entre os anos de 1996 e 2002, verificou-se
relativo fechamento as transagoes externas. A relacao
exportacoes/PIB do estado se apresentava muito
abaixo das registradas para a regidao Nordeste, bem
como para o Brasil. Nesse periodo, as exportagées
de Pernambuco apresentaram uma queda sobre seu
valor absoluto da ordem de aproximadamente 7%,
enquanto as exportagoes brasileiras se elevaram em
26,4%. Nem a desvalorizagdo do real, a partir de janeiro
de 1999, fez com que as exportacoes do estado se
recuperassem. Em 2002, a participagéo do estado foi
de apenas 0,53% do total exportado pelo pais. Esse
fraco desempenho pode ser explicado pelo néo-
aproveitamento das vantagens competitivas regionais.

Outros fatores podem ajudar a explicar a fraca
participacao das exportagcoes na economia de
Pernambuco, dos quais podem ser citados a existéncia
de uma forte concentragéo da pauta em poucos
produtos primarios, a baixa participacao de produtos
manufaturados, e a auséncia de boas estratégias de
insergao no comércio exterior.

Com relagdo a pauta exportadora de Pernambuco,
segundo dados do Aliceweb, base de informages do
Ministério do Desenvolvimento, Indistria e Comércio
Exterior (MDIC), observa-se que 0 agucar permanece
como o principal produto exportado. (BRASIL, 2007).
De acordo com Hidalgo e Mata (2004), a concentracao
da pauta exportadora estadual pode ser verificada
observando as participagoes dos capitulos da NCIM2,

1 Petrobras, US$ 1,658 bilhdes; Braskem, US$ 671 milhdes; Caraibas,
US$ 431 milhdes; Ford, US$ 372 milhdes; Ago Cearense, US$ 84
milhdes; Alcoa, US$ 66 milhoes; Bunge Fertilizantes, US$ 64 milhoes;
Monsanto, US$60 milhdes; M. Dias Branco, US$ 59,6 milhdes; Deten
Quimica, US$ 56,7 milhdes; Prime Tecnologia, US$ 52,5 milhdes;
Rhodia-Ster, US$ 51 milhdes; Brastec, US$ 48 milhdes; Vicunha,

US$ 47 milhdes; Bunge Alimentos, US$ 46,9 milhdes; CVRD, US$
46 milhdes; Terphane, US$ 38,9 milhdes; Billiton, US$ 38 milhdes;
Cargill, USS$ 37 milhdes; e Continental, US$ 36,9 milhdes.

2 Nomenclatura Comum do Mercosul que distingue, em diversos niveis
de agregacoes, produtos e setores comercializados internacionalmente.
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No ano de 2002, 70% do total das exportagoes do
estado estavam concentrados nos capitulos “Agticar”,
“Frutas”, “Peixes e crustaceos” e “Maquinas e
aparelhos elétricos”.

No tocante aos destinos das exportagoes
de Pernambuco, em particular para os blocos
econdmicos, mais de 50% das exportagoes do estado
sao destinados para dois blocos de comércio: a Unido
Europeia e o Nafta. A pequena participagdo de grandes
mercados no destino das exportagdes pernambucanas,
a exemplo do mercado chinés, é outra caracteristica
marcante. Por outro lado, vale destacar que a Russia,
por ser um grande importador de agucar, revela-se
como um importante destino na pauta do estado.
(HIDALGO; MATA, 2004).

Nos dltimos anos, entretanto, o quadro apresentou
mudancas graduais, principalmente com relagéo a
desconcentracdo da pauta exportadora, tendéncia
verificada por Hidalgo e Mata (2004). Além disso, 0
desempenho exportador do estado foi equivalente a
US$ 482,91 milhdes em 2004, US$ 784.89 milhdes
em 2005 e US$ 780,34 milhdes em 2006. (BRASIL,
2007). Isso indica um forte indicio de reversao da
queda verificada desde 1997, que ja diminuira 14%
do total das exportagoes até 2002. O crescimento das
exportagdes do estado entre os anos de 2002 e 2006
aproximou-se dos 244%.

Diante dessa realidade da economia estadual,
entende-se que é importante que se fagam sugestoes
quanto ao direcionamento de politicas que busquem
a manutencdo, ou até a melhoria dessa tendéncia de
bom rendimento das exportagoes. Um desses meios
¢ identificar parceiros potenciais de comércio. Para
tanto, é importante considerarem-se tanto os fluxos
de comércio quanto questdes mais subjetivas, como
historia, proximidade cultural e idioma, por exemplo.
Diante desse contexto, Portugal revela-se como um
promissor parceiro comercial.

Com relagao aos fluxos de comércio, Portugal
teve um potencial importador, nos anos de 2004 a
2006, de aproximadamente 50 bilhdes de euros anuais
— dados colhidos no site do Instituto Nacional de

Os capitulos da NCM terdo significativa utilidade neste estudo e serdo
detalhados com maior profundidade na Secao 2. (“Notas Metodoldgicas”).
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Estatistica (2007). Silva (2002) confirma a tendéncia
de estreitamento de relagoes entre Brasil e Portugal.
Segundo o autor, de 1992 a 2002, verificou-se um
expressivo crescimento das relagoes comerciais

entre Brasil e Portugal, que passa a ser o segundo
maior parceiro, ndo pertencente a Unido Europeia,
ultrapassando até mesmo o Japao e alguns tradicionais
parceiros europeus como Suica e Noruega.

Quanto a proximidade cultural, segundo Silva
(2002), o processo de aproximagdo econémica
entre 0s paises tem raizes profundas na globalizagao
e regionalizagdo em curso da economia mundial,
que aproxima naturalmente 0s paises que tém
determinadas caracteristicas comuns, como lingua,
historia e afinidades culturais. Essa tendéncia é
verificada pela maior aproximagao das empresas
de ambos 0s paises, que, apesar das incertezas
que envolvem o processo de globalizagdo no futuro,
parecem estar adaptando-se cada vez mais a esse
contexto, 0 que resulta em uma maior proximidade
entre 0s parceiros.

Silva (2002) ainda afirma que Brasil e Portugal tém
muito a ganhar se mantiverem esse ritmo ascendente
de crescimento em suas relagoes e souberem criar
um ambiente favoravel ao seu desenvolvimento.

Considerando as relagoes de Pernambuco e
Portugal, percebe-se que, mesmo com a proximidade
cultural entre 0s dois parceiros e a consideravel
tendéncia de expansao das exportagoes totais
pernambucanas nos (ltimos anos, as relagoes
do estado com esse pais ainda nao aproveitam
oportunidades em sua plenitude, como sera visto
nas secoes posteriores. Essa situagao nos leva
a buscar um entendimento quanto as causas do
subaproveitamento das possiveis janelas comerciais
e, principalmente, indicar quais seriam estas janelas.

No intuito de responder a essas indagagoes, fez-
Se necessario levantar a realidade das exportacoes
de Pernambuco, das importagoes de Portugal, do
comeércio entre ambos, bem como do comércio global
e dos competidores internacionais do estado.

0 objetivo do presente trabalho é caracterizar 0s
setores da pauta exportadora de Pernambuco segundo
seu aproveitamento de comércio com Portugal. Para
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tanto, foi necessario verificar quais desses setores
possuem Vantagens Comparativas Reveladas (VCR) e,
ainda, analisar a potencialidade de comércio através

da complementaridade (C) de todos eles. Por fim, um
estudo da efetividade de comércio entre os parceiros foi
realizado. As analises possibilitaram, portanto, indicar
0s setores que estao sendo subaproveitados na relagao
de comeércio entre Pernambuco e Portugal.

Na Secéo 2, “Notas Metodoldgicas”, serdo
descritos, de maneira resumida, os métodos utilizados
para a obtengdo e tratamento dos dados no nivel de
dois digitos ou capitulos (em que séo coincidentes a
NCM — Nomenclatura Comum do Mercosul e 0 SH —
Sistema Harmonizado) e, finalmente, para a estimativa
e a posterior discussao dos resultados. 0s seguintes
topicos sao abordados: Vantagens Comparativas
Reveladas, Complementaridade de Comércio e
Efetividade de Comércio.

Na Secéo 3, “Resultados”, trés analises sdo
apresentadas. A primeira diz respeito as Vantagens
Comparativas Reveladas do Estado de Pernambuco,
no intuito de observar 0s setores em que 0 estado
se destaca frente aos seus concorrentes externos
e internos. Outra analise é feita observando a
composicao da pauta de comércio entre Pernambuco
e Portugal. Por fim, serdo apresentadas as analises
comparativas com respeito ao comércio potencial
e ao efetivo, em que sdo sugeridos 0s setores
caracterizados pelo subaproveitamento das relagoes
COmerciais entre 0S parceiros.

Posteriormente, sdo detalhadas as principais
conclusdes do artigo. Em anexo, sao detalhados os
capitulos que compdem a NCM e o SH, coincidentes no
nivel de agregacgao de dois digitos.

2 — NOTAS METODOLOGICAS

2.1 — Vantagens Comparativas Reveladas (VCRs)

Alguns indices foram formulados com a finalidade
de procurar demonstrar diferencas entre as vantagens
comparativas de setores exportadores de uma
economia. O indice original, de Balassa (1965),
mostrado também em Balassa (1977), é denotado
por Revealed Comparative Advantage (RCA), ou seja,
Vantagens Comparativas Reveladas (VCR), como
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utilizado por Hidalgo e Mata (2004). Referido indice
compara a participagao de um determinado setor no
portfolio total de exportagdes de um dado pais (ou regiao),
frente a participagéo, no contexto global, do mesmo setor
no total de exportacGes de todos os setores.

Uma adaptacao desse indice foi feita por
Vollrath (1991), denotado por VCRv (Vantagens
Comparativas Reveladas de Vollrath), sendo
mais indicado nos casos em que é estudado
um conjunto de paises de referéncia de onde o
exportador analisado encontra-se ja contabilizado
no montante do grupo e que pode ser considerado
como representativo nesse contexto®. Assegura-
se, portanto, a remogéo de qualquer forma de
dupla contagem do comércio destas regioes. Neste
sentido, optou-se neste trabalho por utilizar esse
segundo indice, pois se entende que qualquer
remogdo de dupla contagem é bem-vinda, e no caso
em que a dupla contagem é considerada diminuta,
0 resultado passa a ser semelhante ao do indice
original de Balassa.

Para o célculo dos indices, foram considerados
grupos dos maiores competidores internacionais
(incluindo o restante do Brasil), para cada
capitulo NCM/SH2. Tais grupos de paises sempre
corresponderam a uma fatia do mercado mundial
maior que 80%.

0 indice de Vollrath (VCRv) é escrito como a seguir:

VCR,, = (ZXgJ—X,.j
[0
H;vaj‘( j Xgﬂ{[zxgj_q
()
em que:
X

7S80 as exportagoes do setor / pelo pais (regiao)

3 Um exemplo pode ser citado para a analise de blocos econémicos
ou conjunto de paises em que 0 impacto sobre o comércio mundial
seria mais significativo, como mostram Bender e Li (2002).
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s

X,
Z‘ ’é o total das exportag0es do pais (regio) ;;
Z/:X‘V’séo as exportagoes do setor i de todos 0s
paises considerados

X, . X .
zj:Z 330 as exportagoes totais de todos 0s
paises considerados.

Em alguns produtos ou capitulos pode ocorrer
de o exportador considerado ndo estar dentro da
regiao, ou area de comércio considerada — os grandes
concorrentes, que representam 80% da fatia mundial.
Neste caso, optou-se por utilizar uma adequagao do
VCR,, quando o Brasil ndo pertence ao grupo dos
maiores exportadores mundiais. Neste sentido, sugere-
se a utilizagao do VCR *:

X

i

B

VCR * < @)

T
[z2e i3]

Caso os indices de ¥'CR > 1, entdo o pais
(regido) j possui vantagem comparativa, para o setor
i, sobre a média global; e se VCR < 1, 0 pais (regido)
j passa a apresentar desvantagem comparativa para
0 setor, ou conjunto de setores i analisados. Neste
sentido, quanto maiores 0s indices V'CR, entende-

Se que maiores sdo as chances de j competir no
mercado internacional.

Claro que, como em outras mensuragoes
agregadas, esses indices apresentam algumas
limitagoes. Segundo Bender e Li (2002), mudangas na
vantagem comparativa revelada ndo podem precisar
melhorias provenientes da adogao de politicas
comerciais apropriadas.

Para o calculo dos indices, o ano de referéncia
utilizado foi 2005, visto que o banco de dados mundial
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mais recente disponibiliza informagGes apenas para
este ano. Referidos dados foram colhidos junto ao

United Nations Commodity Trade Statistics Databas
(Comtrade/ONU), através do sife Trademap (2007).

Cada um dos capitulos NCM/SH2 representa um
setor para aplicagao dos indices V'CR, — expressao (1)
—, € VCR * - expressao (2) —, a depender da presenca
do Brasil como grande exportador. Os indices, portanto,
permitirdo verificar em que setores a economia
pernambucana possui vantagens comparativas
reveladas frente aos maiores exportadores mundiais
de seus principais produtos (agrupados por capitulos
NCM/SH2). Neste sentido, busca-se mostrar quais
setores possuem uma participagao nas exportagoes
do estado acima da verificada para a média dos
concorrentes. Seus respectivos valores foram
confrontados para o ranqueamento dos capitulos com
vantagens comparativas reveladas de Pernambuco.

2.2 - Exportacoes Gerais de Pernambuco e
Especificas para Portugal

Os dados sobre as exportaces de Pernambuco para
todo 0 mundo foram obtidos segundo a NCM 8 digitos,
totalizando 1.268 produtos, que foram agregados em dois
digitos (idéntico ao SH2), gerando-se 96 capitulos, que
vao de 01 a 97 (o capitulo 77 néo foi preenchido nem na
NCM, nem no SH). No caso especifico das exportagoes
para Portugal, os dados foram obtidos da mesma
maneira, totalizando 184 produtos. Foram considerados
0s anos de 2004, 2005 e 2006. Os dados foram colhidos
no site Brasil (2007), banco de informagdes do MDIC.

0Os capitulos gerados tiveram significativa importancia
para a estimativa de indices de comércio e a comparagéao
entre 0 comércio potencial e efetivo entre Pernambuco e
Portugal, como sera descrito adiante.

2.3 — Comparativo entre 0 Comércio Efetivo
e o Potencial

Esta analise permite fornecer subsidios e um
norteamento quanto ao real aproveitamento das
“janelas” comerciais existentes entre o Estado de
Pernambuco e Portugal. 0 comparativo, em especial,
foi realizado tomando Pernambuco como exportador e
Portugal como importador, ainda que o inverso também
possa ser estudado.
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Para comparagdo entre o potencial de comércio, foi
utilizado o indice de Complementaridade (C,), o qual
analisa a coincidéncia entre oferta e demanda pelos
produtos em questao. Esse indice leva em consideragao,
no contexto mundial, as vantagens comparativas
do exportador e as desvantagens comparativas do
importador. (CASTILHO, 2005). O célculo é feito através
do tradicional indicador de vantagens comparativas
de Balassa (1963). Quanto maior for o valor do indice,
mais elevada é a complementaridade entre 0s parceiros,
esperando-se, portanto, um comércio mais amplo para
0 setor em questao. Importante lembrar que, devido as
preferéncias comerciais, 0 comércio intrabloco deveria ser
excluido do célculo, mas, no caso deste trabalho, essa
excluséo néo se faz necessaria.

0 indice de Complementaridade é calculado da
seguinte maneira:

Xy My
DX DM,

N
MI;/W

ZMVSVW

em que:

i — pais exportador;

j — pais importador;

W — mundo;

s — cada setor;

X~ representa, para cada setor s, as exportagoes
do parceiro / para 0 mundo;

zs:X"W— exportagoes totais do parceiro / para o
mundo;

M ;,— representa, para cada setor s, as
importagoes do parceiro j advindas do mundo;

ZM - importagoes totais do parceiro j advindas
do mundo;

M, - representa, para cada setor s, as
importagoes totais do mundo;
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ZS:MWW— total das importagGes mundiais.

A primeira parte do numerador representa, para cada
setor, a proporgao de suas exportagoes no total da pauta
do parceiro i. A segunda parte representa, para 0 mesmo
setor, a proporgao de suas importagoes no total da pauta
do parceiro ;. O denominador da expressao representa,
ainda para 0 mesmo setor, sua propor¢ao no total das
importagoes mundiais.

Vale destacar que, originaimente, o denominador
representa a multiplicagéo da proporgéo das exportagoes
do setor no total mundial pela proporcao das importagoes
do setor no total mundial. Como essas proporgées sao
equivalentes, o denominador € elevado ao quadrado, 0 que
também contribui para a normalizagéo do indice.

Quanto maior o indice de Complementaridade,
para cada setor s, interpreta-se que é mais elevada a
potencialidade de comércio entre os parceiros. Quando
C,> 1, considera-se que ha complementaridade entre
ambos. Abaixo desse valor, entende-se que nao ha
potencial de comércio entre 0s parceiros i e ;.

Para se fazer uma comparagao desses resultados de
potencialidade frente ao comércio efetivo realizado entre
0s dois parceiros, sugere-se um novo indice, doravante
denominado Indice de Efetividade Comercial. (EC,)

Baseando-se no que indica Balassa (1963) ao sugerir
o indice de Complementaridade, buscou-se contemplar
proporgoes exportadoras e importadoras para cada setor,
tanto no numerador quanto no denominador, porém com
um foco diferente. Agora, pretende-se estimar, para cada
setor s, 0 comércio efetivo, tendo ; como exportador e ;
como importador frente ao seu potencial.

0 indice de Efetividade Comercial é escrito da
seguinte maneira:

X, M
NG
EC=— ——5
iw W

ZXiSW ZMjW
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em que:

i — pais exportador;
j — pais importador;
W — mundo;

s — cada setor;

X — representa, para cada setor s, as exportagoes

do parceiro i para o parceiro j;

ZX ii— exportagoes totais do parceiro  para o

parceiro J;

M’
Ji— representa, para cada setor s, as

importagoes do parceiro j advindas do parceiro i;

M ; . . .
ZS: J—importag0es totais do parceiro ; advindas
do parceiro i

X~ representa, para cada setor s, as
exportagoes do parceiro  para 0 mundo;

N
ZX W — exportacoes totais do parceiro i para o
mundo;

§
M i representa, para cada setor s, as
importagoes do parceiro j advindas do mundo;

ZM/’W— importagoes totais do parceiro j
advindas do mundo;

A primeira parte do numerador representa,
para cada setor, a proporcao das exportagoes
do parceiro i para j, frente a pauta total de i. A
segunda parte representa, para 0 mesmo setor, a
proporgédo das importacoes de j para i, frente a
pauta total de ;.

0 denominador do indice também é composto
por duas partes. A primeira representa, para cada
setor, a proporcdo de suas exportagoes no total da
pauta do parceiro i. A segunda parte representa,
para 0 mesmo setor, a proporgao de suas
importagOes no total da pauta do parceiro ;.

Como as duas partes do numerador sao
equivalentes, de forma semelhante ao que ocorreu no
denominador do indice de Complementaridade, optou-
Se por reescrever a expressao como a seguir:

Volume 40 | N° 01 | Jangiro - Margo | 2009

®

X;

2X
BC=—
X My

S X TV,

Como os dados de exportagao do Estado de
Pernambuco com destino exclusivo para Portugal
sdo facilmente obtidos no banco de dados do MDIC,
disponivel no site Brasil (2007), optou-se por escrever
no numerador a proporgéo das exportagoes.

Quanto maior o indice de Efetividade Comercial
para cada setor s, entende-Se que 0 comércio entre 0s
parceiros € mais efetivo. Quando £C, > 1,
considera-se que ha superaproveitamento de
comeércio, dado seu potencial. Abaixo desse valor,
entende-se que ha subaproveitamento.

Munido dessas ferramentas de analise, torna-
se possivel caracterizar 0s setores segundo a
potencialidade e a efetividade de comércio.

A partir dos indices C, 08 96 capitulos NCM/
SH2 comercializaveis foram ordenados para a
determinacdo daqueles com maior potencial de
comeércio entre 0s dois parceiros. Dois grupos foram
obtidos: aqueles que possuem complementaridade e
0S demais que nao possuem.

Aplicando-se o indice EC, verificou-se 0s capitulos
em que se percebe um suposto superaproveitamento
comercial, ou seja, 0s setores que parecem ter
comeércio efetivo maior que o potencial. Quando
0 inverso é verificado, entende-se que ha um
subaproveitamento das transagoes do setor.

Vale lembrar que esses indices apresentam
limitagGes, ja que ndo levam em conta distor¢des ou
nuancas especificas do mercado, tais como acordos
bilaterais e barreiras tarifarias e nao-tarifarias.

Para o resultado dos indices, necessitou-se obter
os valores das exportagoes de Pernambuco para o
mundo e para Portugal (BRASIL, 2007), e os valores
das importagGes gerais de Portugal — colhidos no
site do Instituto Nacional de Estatistica de Portugal
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(INSTITUTO..., 2007), segundo a Nomenclatura
Combinada (NC) para dois digitos, a qual é
coincidente nesse nivel de agregagdo a NCM e ao
SH. Por dltimo, foram levantados os dados mundiais
mais recentes para o comércio global de cada um
dos capitulos NCM/SH2, através do site Trademap
(2007), base de informagoes do Comtrade/ONU. Os
dados se referem ao ano de 2005.

3 — RESULTADOS

3.1 - Vantagens Comparativas Reveladas das
Exportagdes Pernambucanas

Nesta segao, pretende-se compreender 0 quao
competitivo pode ser Pernambuco frente ao cenario
internacional. Deve-se, portanto, investigar se o
estado tem condigGes de ofertar seus produtos
(segundo os capitulos NCM/SH2) para Portugal
de forma competitiva, saciando assim parte
da demanda desse pais. Para tanto, uma das
ferramentas mais utilizadas so os indices de
Vantagens Comparativas Reveladas (V'CRs), de
acordo com o exposto na Segao 2.1.

Para melhor compreensao dos V'CRs dos
diversos capitulos NCM/SH2 para as exportacoes
do estado, ranquearam-se 0s indices maiores
que 1, uma vez que esses indicariam os setores
que mantém vantagens frente aos concorrentes
internacionais. Isso nao quer dizer, porém,
que produtos com VCR < 1 ndo possam ser
comercializados com o exterior, pois acordos
comerciais ou negociagoes entre empresas podem
fazer com que esses setores possuam um bom nivel
de comeércio efetivo.

Para a analise, foi considerado o ano de 2005,
Gltimo ano de referéncia do banco de dados
disponivel no site Trademap (2007), base de dados
Comtrade/ONU.

A Tabela 1 mostra que, do total de 96 capitulos,
apenas 14 apresentam vantagens comparativas
reveladas significantes frente aos competidores
internacionais, o que totaliza praticamente 70%
de toda a pauta estadual. 0s mesmos capitulos
(setores) representam no contexto das exportagoes

o8 REN

mundiais pouco mais de 8%, 0 que reforga a ideia
da especializacao de Pernambuco na producao e/ou
comercializagao de produtos incluidos nesses capitulos.

Como era de esperar, o capitulo 17 (Agucares
e produtos de confeitaria) desponta como primeiro
colocado no ranking estadual, pois participa com
mais de 25% da pauta para o ano de 2005, gracas
a0 seu principal produto 17011100 (Acucar de
cana em bruto). Por outro lado, 0 mesmo capitulo
representa apenas 0,28% da pauta da soma dos
paises competidores (incluindo o Brasil), 0 que
mostra a grande especializagdo pernambucana
na producao e, principalmente, na exportagéo do
produto desse setor.

Na segunda posigao, aparece o capitulo 08
(Frutas, cascas de citricos e de meloes), com
11,49% da pauta estadual. Dentre os principais
produtos, destacam-se: 08061000 (Uvas frescas),
08045020 (Mangas frescas ou secas) e, um pouco
apds, 08071900 (Meldes frescos). Nesse aspecto,
vale ressaltar a importéncia da produgéo do Vale do
Sdo Francisco sobre esses valores.

Merecem também destaque: o capitulo 58
(Tecidos especiais; tecidos tufados; rendas;
tapecarias; passamanarias; bordados), com
baixa participacdo na pauta do estado, ainda que
apresente grande vantagem comparativa; o capitulo
03 (Peixes e crustaceos, moluscos e 0s outros
invertebrados aquaticos); e o 40 (Borracha e suas
obras), com bons indices ¥CR,, e somando mais de
12% da pauta estadual de exportagoes.

Por fim, vale o0 adendo de que 30% das
exportagoes restantes sdo distribuidos em 82
capitulos, o que reforga a ideia de concentragdo da
pauta, citada anteriormente, ainda que em tendéncia
decrescente.

3.2 — Exportacoes de Pernambuco para Portugal:
Uma Analise Prospectiva

Como visto anteriormente, 0s estados nordestinos
se caracterizam por uma pauta exportadora
bastante concentrada. Na regido, Pernambuco
destaca-se como um dos estados que possui pauta
de exportagoes mais ampla. Entretanto, quando
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Tabela 1 — Analise das Vantagens Comparativas reveladas de Per-
nambuco - 2005

Capitulos| Exportagao geral de Exportacao dos - .

NCIG / SH2 I'Perna%bugo (%) con't):orre%tes (%) it I
17 25,97 0,28 125,03 1
08 11,49 0,76 17,05 2
03 5,85 0,66 9,30 3
58 1,36 0,17 8,31 4
40 6,97 1,03 7,21 5
68 1,83 0,35 5,30 6
83 2,13 0,52 4,20 7
22 3,27 0,96 3,50 8
4 1,28 0,35 3,66 9
69 1,23 0,44 2,84 10
76 4,16 1,15 3,73 11
55 0,92 0,38 2,44 12
25 0,59 0,28 2,13 13
52 0,97 0,71 1,38 14

Total 68,02 8,03

Fonte: Elaboragéo dos Autores, a Partir de Dados Colhidos no site Trademap (2007),
base de dados Comtrade/ONU.

Se restringe a analise apenas as exportacoes
destinadas a Portugal, verifica-se que 12 capitulos
corresponderam a 98,81% do total exportado em
2004, 97,22% em 2005 e 98,31% em 2006. Ou,

ainda, que apenas 0s quatro capitulos (setores)

mais exportados somaram 92,61%, 86,16% e
73,76%, respectivamente, para 0S mesmos anos.

Um resumo das participag6es e valores exportados
por Pernambuco para Portugal encontra-se
retratado na Tabela 2.

0 capitulo 17 (Acucares e produtos de
confeitaria) participou com 67,62% em 2004,
47,49% em 2005 e 49,08% em 2006. Vale
lembrar que, no estado, o produto 17011100
(Acucar de cana em bruto) é responsavel por

toda a participagdo desse capitulo e, de maneira

semelhante ao ocorrido para a pauta geral de
exportagoes de Pernambuco, desponta como o
principal capitulo em toda a composicao, com
valores de US$ 10,46 milhdes em 2004, US$ 4,79
milhdes em 2005 e US$ 6,83 milhdes em 2006,
totalizando quase 60.000 toneladas exportadas

durante os trés anos analisados.
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0 segundo destaque é dado ao capitulo
08 (Frutas; cascas de citricos e de meldes),
com participacoes de aproximadamente 13%,
19% e 15% do total exportado para Portugal,
consecutivamente, para os anos de 2004, 2005
e 2006. Em 2004, especificamente, observa-se
como produto mais comercializado no capitulo, 0
08045020 (Mangas frescas ou secas) com um total
de US$ 1,77 milhdo. O restante US$ 0,21 milhdo
refere-se aos outros oito produtos comercializados
deste capitulo, o que configura 2004 como 0 ano
de maior diversificagao de exportag6es de “Frutas;
cascas de citricos e de meldes”, apesar da grande
participacdo de “Mangas frescas ou secas”. Em
2005 as mangas somam praticamente toda a
exportacdo desse capitulo, com US$ 1,95 milhao
exportado. Finalmente, em 2006, 0 mesmo produto
representou 97,59% do total do capitulo e, somado
ao produto 08061000 (Uvas frescas), totaliza as
exportacées do capitulo em US$ 2,04 milhdes.
Isso demonstra, para esses anos, a grande
concentragao das exportacoes do capitulo 08 em
um (nico produto, amplamente produzido no Vale
do Sao Francisco.
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Tabela 2 — Exportagoes de Pernambuco para Portugal, segundo os Capitulos NCM/SH2 - 2004-2006

Valores das exportacoes
Capitulos 2004 2005 2006
NCM / SH2 * * * *
o it % | i % o it %

03 154 451 1,00 142 142 1,40 356 774,14 2,56
07 37 109 0,24 81 81 0,80 205 445,43 1,47
08 1.981 5.795 12,86 1.954 1.954 19,33 2.036| 4.428,99 14,64
17 10.463 30.614 67,92 4.793 4.793 47,40 6.825| 14.850,63 49,08
25 4 12 0,03 148 148 1,46 134 292,60 0,97
39 21 61 0,13 164 164 1,62 253 550,75 1,82
41 283 828 1,84 255 255 2,52 7 1.560,12 5,16
52 224 655 1,45 151 151 1,49 224 486,79 1,61
62 79 232 0,51 179 179 1,77 67 146,14 0,48
64 1.488 4.354 9,66 1.376 1.376 13,61 602 | 1.309,00 4,33
85 335 979 2,17 588 588 5,82 794| 1.728,00 5,71
992 154 449 1,00 1459 | 3.173,61 10,49
Outros 183 535 1,19 281 281 2,78 234 509,87 1,69
Total 15.405 45.073 100 10.111 10.111 100 13.905 30.256 100

Fonte: Elaboracao dos Autores a Partir de Dados Colhidos no Site Brasil (2007), base de dados do MDIC.

1. Os valores obtidos em R$ foram convertidos em US$ através da taxa de cambio nominal média respectiva para cada ano, para que 0s

resultados ndo fossem viesados pelas variagdes do cambio.

2. 0 capitulo 99 ndo ¢ listado originalmente entre os 96 capitulos NCM/SH2, mas é considerado pelo governo brasileiro para representar o
comércio de mercadorias especiais (doages, combustiveis de aeronaves etc.).

Outro importante capitulo é o 64, intitulado
“Calcados, polainas e artefatos semelhantes, e suas
partes”, responsavel pela entrada de divisas da ordem
de US$ 1,49 milhdo em 2004, US$ 1,38 milhdo em
2005, e US$ 0,60 milhao em 2006, demonstrando
significativa queda nas exportagdoes desse setor.
Mesmo diante desse cenario desfavoravel, vale
ressaltar a grande participagéo do produto 64061000
(Partes superiores de calgados e seus componentes),
com participagoes anuais de 93%, 85% e 85% no
capitulo, respectivamente, para 0S mesmos anos.

0 quarto capitulo de destaque na pauta é 0 85
(Maquinas, aparelhos e materiais elétricos...), que
chegou a representar 5,82% da pauta para Portugal
em 2005. O principal produto para todos 0s anos € o
85332110 (Resisténcias elétricas fixas, p/pot<=20w,
de fio), que responde por um montante de US$ 1,48
milh&o para a série analisada.

Interessante que se faga referéncia a participacao
do capitulo 99 (Mercadorias especiais), que, nesse

90
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caso (Pernambuco x Portugal), atende unicamente

pelo produto 99980202 (Consumo de bordo — qqg.outra
mercadoria p/aeronaves). Esse capitulo ndo participava
da pauta no ano de 2004, passando para cerca de 1%
em 2005 e 10,49% em 2006, tornando-se o terceiro
produto mais exportado durante esse ano.

3.3 — Exportacgoes de Pernambuco para
Portugal: o Comércio Efetivo Versus
o Comércio Potencial

Munido das informagoes obtidas nas se¢bes
anteriores sobre as vantagens comparativas reveladas
de Pernambuco, bem como a composigao da pauta
especifica para Portugal para o ano de 2009, busca-
se agora verificar o aproveitamento de comércio
entre esses parceiros. Para tanto, serdo confrontados
dados de comércio efetivamente realizado, estimados
através do indice de Efetividade Comercial (EC),
proposto no item 3.3., com dados de comércio
potencial entre ambos, estimados através do indice de
Complementaridade (C,), comentado na mesma segao.

Volume 40 | N° 01 | Jangiro - Margo | 2009

®



Como descrito anteriormente, o indice de
Complementaridade leva em conta os potenciais
exportador de Pernambuco, importador de Portugal e
de comércio do resto do mundo, para cada capitulo
analisado. Por outro lado, o indice de Efetividade
Comercial considera 0 comércio efetivamente realizado
frente ao potencial dos dois parceiros.

A Tabela 3 apresenta os indices de
Complementaridade maiores que 1, ou seja, 0S
valores que revelam potencial de comércio mutuo.
Eles foram obtidos para os capitulos integrantes da
pauta exportadora de Pernambuco para 0 mundo (para
aqueles que Pernambuco nao exporta para Portugal,

o indice é nulo). A tabela ordena os setores segundo
seu nivel de complementaridade e os caracteriza com
relagdo a efetividade comercial. O status de cada setor
foi indicado pelo indice £C,, denotando:

»  Superaproveitamento, 0 que caracteriza 0s
setores que estdo sendo bem aproveitados
em termos efetivos frente ao potencial;

e Subaproveitamento, o que caracteriza 0s
setores que ndo estao sendo aproveitados
em termos efetivos frente ao que
potencialmente poderia ser realizado.

Primeiramente, destacam-se 0s capitulos que sao
superaproveitados. Neste caso, os itens 17 (Agucares
e produtos de confeitaria) e 08 (Frutas; cascas
de citricos e de meldes), que ja apresentavam as
maiores VCRs do estado e 0s maiores montantes de
comércio mutuo, apresentam os dois maiores indices
de complementaridade, mostrando que a demanda
portuguesa pode ser bem atendida pela grande oferta
pernambucana. Ainda vale citar que as exportagées
dos itens desses capitulos para Portugal encontram-se
acima da proporgao média das exportagoes gerais do
estado, sugerindo que esta janela comercial esta sendo
muito bem aproveitada. O mesmo acontece, ainda que
em menor intensidade (por representar cerca de 1,3%
do comércio do estado), com o capitulo 41 (Peles,
exceto a peleteria — peles com pélo — e couros), que
apresenta altos valores dos indices C, € EC,.

Dos 25 capitulos com complementaridade
comercial acima da média mundial (C; > 1), oito
demonstram um superaproveitamento do comércio
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entre o Estado de Pernambuco e Portugal, visto que
apresentam £C, > 1. Baseando-se na metodologia
utilizada, os valores apresentados sugerem que 0
estado desempenhou em 2005 um papel exportador
superior ao esperado para esses capitulos.

Alguns casos especiais de superaproveitamento,
como mostra a Tabela 4, também foram constatados.
Neles, apesar da complementaridade apresentar-
se muito baixa, o indice de efetividade comercial
sempre foi maior que 1, chegando em alguns casos
a valores consideravelmente elevados. Isso ocorre
em itens que apresentam participagdo muito pouco
significativa tanto na pauta de exportagao geral
de Pernambuco quanto na de importacao geral de
Portugal. Entretanto, sdo relativamente representativos
na pauta especifica de comércio entre esses dois
parceiros. Sao os casos dos capitulos 62 (Vestuario
e seus acessorios, exceto de malha), 06 (Plantas
vivas e produtos de floricultura), e 56 (Pastas, feltros
e falsos tecidos; fios especiais; cordéis, cordas e
cabos; artigos de cordoaria). Os demais itens da
Tabela 4 enquadraram-se nesses casos especiais por
possuirem propor¢6es muito baixas tanto de comércio
geral quanto especifico (Pernambuco-Portugal) e
qualquer discrepancia entre seus valores pode ser
captada pelos indices — ndo representam, assim,
casos a serem destacados.

Porém, a andlise mais relevante para o presente
estudo ¢ a procura pelos maus desempenhos frente as
grandes oportunidades. Ou seja, aquelas ocasioes em
que a complementaridade € observada e o comércio
efetivo ndo é correspondido. Na analise para o ano de
2005, descritos na Tabela 3, foram identificados 17
capitulos subaproveitados. Neste sentido, quase 70%
dos capitulos que apresentam complementaridade
estao de alguma forma deixando de aproveitar seu
papel como exportador para Portugal.

Dentre os capitulos que sao comercializados, seis
grupos com caracteristicas distintas sao identificados:

»  alta complementaridade e proporgao
de exportagao de Pernambuco para
Portugal ndo tdo alta — caso do item
03 (Peixes e crustaceos, moluscos e
0s outros invertebrados aquaticos);
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Tabela 3 — Comparativo entre o Comércio Potencial e o Comércio Efetivo de Pernambuco (Exportador) e Portu-
gal (Importador) — 2005

Proporgoes do Comércio

. - = Exportacao Exportagao

T | soern | oo | oo | anomien | s | e | s

(%) (%) Pernambuco p/ Portugal
(%) (%)

17 0,24 0,42 25,97 47,40 182,50 206,23 SUPER
08 0,21 0,28 11,49 19,33 35,05 38,53 SUPER
03 0,61 2,11 5,85 1,40 33,63 0,16 SuB
58 0,10 0,14 1,36 19,83 SuB
41 0,25 0,65 1,28 2,52 13,97 7,59 SUPER
40 0,99 1,22 6,97 0,00 8,62 0,00 SuB
68 0,28 0,35 1,83 8,37 SuB
83 0,37 0,43 2,13 0,00 6,64 0,00 SuB
22 0,58 0,65 3,27 0,28 6,27 0,04 SuB
76 1,00 1,46 4,16 0,00 6,10 0,00 SuB
69 0,29 0,41 1,23 0,12 5,82 0,03 SuB
52 0,42 1,05 0,97 1,49 5,65 2,18 SUPER
55 0,27 0,43 0,92 5,57 SuB
05 0,05 0,07 0,08 0,00 2,16 0,00 SuB
25 0,32 0,37 0,59 1,46 2,15 9,71 SUPER
73 1,65 1,70 3,22 0,04 2,02 0,00 SuB
20 0,30 0,33 0,52 0,37 1,90 0,79 SuB
34 0,29 0,54 0,29 1,85 SuB
07 0,33 0,45 0,41 0,80 1,66 3,42 SUPER
39 3,28 3,54 4,88 1,62 1,61 0,15 SuB
18 0,21 0,28 0,24 1,49 SuB
64 0,70 0,85 0,85 13,61 1,48 254,94 SUPER
61 1,20 1,31 1,44 0,11 1,29 0,01 SuB
70 0,46 0,69 0,35 0,71 1,16 2,06 SUPER
72 2,86 3,46 2,69 0,01 1,14 0,00 SUB

Total 17,26 23,20 82,98 91,29

Fonte: Elaboragéao dos Autores a Partir de Dados Colhidos nos Sites Trademap (2007); Brasil (2007) e Instituto... (2007).
Observagao: Os setores que ndo possuem comércio entre Pernambuco e Portugal nao apresentam valor de ECH. Nos casos em que ECii =

0,00, seu valor é praticamente insignificante, ainda que exista comércio mutuo.
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alta complementaridade e infima proporgao
de exportagao de Pernambuco para
Portugal — caso dos itens 40 (Borracha

e suas obras), 83 (Obras diversas de
metais comuns), 22 (Bebidas, liquidos
alcoodlicos e vinagres), 76 (Aluminio e

suas obras), e 69 (Produtos ceramicos);

alta complementaridade e exportagoes nulas
— caso dos itens 58 (Tecidos especiais,
tecidos tufados, rendas, tapecarias,
passamanaria, bordados), 68 (Obras de
pedra, gesso, cimento, amianto, mica ou
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de matérias semelhantes) e 55 (Fibras
sintéticas ou artificiais, descontinuas);

complementaridade ndo tao alta e
proporgao de exportacéo de Pernambuco
para Portugal ndo to alta — caso do

item 39 (Plasticos e suas obras);

complementaridade ndo tao alta e infima
proporgao de exportagao de Pernambuco
para Portugal — caso dos itens 05
(Outros produtos de origem animal...), 73
(Obras de ferro fundido, ferro ou ago), 20
(Preparagbes de produtos horticolas, de
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Tabela 4 — Comparativo dos Casos Especiais entre 0 Comércio Potencial e o Comércio Efetivo de Pernambuco
(Exportador) e Portugal (Importador) — 2005

Proporgdes do Comércio
/ SH2 geraIOMundo geral I:ortugal Pernambuco o/ Portugal
e b (%) (%)

62 1,40 1,38 0,13 1,77 0,09 16,78 SUPER
06 0,13 0,16 0,01 0,16 0,06 22,98 SUPER
56 0,13 0,12 0,00 0,31 0,03 181,02 SUPER
11 0,08 0,06 0,00 0,03 0,01 13,61 SUPER
44 1,02 1,03 0,01 0,08 0,01 1,03 SUPER
97 0,13 0,10 0,00 0,01 0,00 5,20 SUPER
54 0,32 0,55 0,00 0,01 0,00 1,38 SUPER
66 0,02 0,02 0,00 0,00 0,00 2,16 SUPER
Total 3,24 3,42 0,15 2,36

Fonte: Elaboragéo dos Autores a Partir de Dados Colhidos nos Sites Trademap (2007); Brasil (2007) e Instituto... (2007).

frutas ou de outras partes de plantas), 61
(Vestuario e seus acessorios de malha)
e 72 (Ferro fundido, ferro e ago);

e complementaridade ndo tao alta e
exportagoes nulas — caso dos itens 34
(Sabdes, agentes organicos de superficie,
preparag0es para lavagem, preparagGes
lubrificantes, ceras artificiais, ceras
preparadas, produtos de conservagao
e limpeza, velas e artigos semelhantes,
massas ou pastas para modelar, ‘ceras’ para
dentistas...) e 18 (Cacau e suas preparagoes).

Esses sdo os capitulos cujos produtos merecem
uma maior atengdo por parte dos empresarios e
tomadores de politicas comerciais, pois, segundo
essa andlise de indices, representariam as maiores
oportunidades para novos negocios entre exportadores
pernambucanos e compradores portugueses.

Vale lembrar que outros 33 setores apresentam
ndo-complementaridade e subaproveitamento
comercial. Isso mostra, segundo os indices, que 0
comeércio efetivo é ainda mais baixo que o ja infimo
comeércio potencial. Os 30 capitulos restantes néo
possuem comércio efetivo nem complementaridade
de comércio. Todos esses setores configuram-

Se como aqueles que nao teriam condigoes de
alavancagem comercial.
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4 — CONCLUSOES

As analises do presente trabalho objetivaram
caracterizar o comércio entre Pernambuco e Portugal.
Além de definir a composicédo da pauta de exportacoes
do estado com destino a esse pais, informagées
colhidas através de fontes nacionais e internacionais
foram levantadas e aplicadas segundo indices de
comeércio, revelando que as relagoes entre esses
parceiros ainda nao foram bem aproveitadas.

Com relagdo a composicdo da pauta de
exportagoes de Pernambuco para Portugal, observou-
se que ela, para os anos de 2004 a 2006, encontrava-
se bastante concentrada, o que é caracteristica,
inclusive, da pauta geral de exportagées do estado. Os
itens de maior destaque dizem respeito ao capitulo 17
(Acucares e produtos de confeitaria) e ao 08 (Frutas;
cascas de citricos e de meldes).

Quanto & analise das vantagens comparativas
reveladas do Estado de Pernambuco, observou-se
que, para o ano de 2005, 14 setores apresentaram
vantagem de comércio sobre seus concorrentes
internos e externos (VCRs > 1).

Segundo a metodologia proposta e utilizando
informacGes para o ano de 2005, identificaram-se
janelas de mercado entre Pernambuco (exportador)
e Portugal (importador). Para tanto, utilizou-se o
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indice de Complementaridade (C,) para identificar
0s setores com potencialidade de comércio entre

0s parceiros. Posteriormente, sugeriu-se o indice

de Efetividade Comercial (£C,) para confrontar o

comeércio potencial com o efetivo.

Dentro desse contexto, ainda que Pernambuco
apresente 14 setores com VCRs > 1 (indicando
vantagens de comércio sobre seus concorrentes) e,
além disso, 25 sejam complementares com relagao
a Portugal (C; > 1, indicando que, nesses setores,
ha um potencial para que a demanda portuguesa
seja suprida pela oferta pernambucana), apenas
oito setores foram bem aproveitados na relagdo de
comércio entre esses parceiros no ano de 2005.

Neste sentido, dentre 0s 25 setores que
se apresentaram potencialmente capazes de
ser exportados para Portugal, 17 revelaram-
se subaproveitados (valores EC,, < 1). Assim,
de alguma forma, esses setores deixaram de
aproveitar seu papel como exportador para aquele
pais. Referidos casos dizem respeito aos capitulos
03, 05, 18, 20, 22, 34 39, 40, 55, 58, 61, 68, 69,
72,73, 76 e 83, conforme a Nomenclatura Comum
do Mercosul (NCM), coincidente com o Sistema
Harmonizado (SH/2), que se encontra em Anexo.

Essas analises revelam importantes
caracteristicas quanto a verificagao de um
bom ou mau aproveitamento do comércio entre
Pernambuco e Portugal. Entretanto, algumas
limitagoes se devem ao nivel de agregagao
utilizado (NCM 2 digitos / SH2), visto que redne
diversos produtos em um unico capitulo. Neste
sentido, dificulta-se a distingcdo dos produtos
que contribuem efetivamente para os resultados
obtidos.

Além disso, o trabalho néo determina as causas
dos resultados obtidos, uma vez que podem ser de
ordem politico-comercial, a exemplo de barreiras
tarifarias e nao-tarifarias, preferéncias comerciais,
além de possiveis linhas de apoio a exportagédo
de determinados produtos, bem como por fatores
de ordem empresarial, a exemplo de contratos
firmados entre empresas, ou até mesmo devido ao
comeércio intraempresarial.

o4 RENZ

De qualquer forma, a analise realizada revela
possibilidades interessantes, além de esclarecimentos
prévios sobre grupos de produtos que podem servir
como base para estudos futuros com um nivel de
agregacao menor e, inclusive, analisando-se a relagao
comercial entre outros parceiros.

ABSTRACT

This study characterizes the sectors of the lists
of products exported of Pernambuco according to
his utilization of commerce with Portugal. For the
identification of the sectors, were taken as reference
the chapters of the Common Nomenclature of the
Mercosul (NCM) and of the Harmonized System
(HS) that are coincidental to the level of two digits.
It verifies in which sectors Pernambuco possessed
comparative advantage, identified by the index of
Comparative Advantage Revealed (CAR); and still,
which present potential of commerce with Portugal,
identified through the Index of Complementary (Cij).
For the confrontation of the potential commerce with
the effective, suggested itself an Index of Commercial
Effectiveness (ECij) that reveals the good or bad
utilization of trade, having Pernambuco as exporter
and Portugal as importer. According to that method
and taking the year of 2005, among the 25 sectors
that were presented potentially capable of export to
Portugal, 17 were subutilized. The results indicate
opportunities for new business between Pernambuco
exporters and Portuguese buyers, deserving bigger
attention on the part of businessmen and commercial
policy makers.
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ANEXO0
Cadigos Capitulos Continua

01 Animais vivos

02 Carnes e miudezas, comestiveis

03 Peixes e crustaceos, moluscos e 0s outros invertebrados aquaticos

04 Leite e laticinios; ovos de aves; mel natural; produtos comestiveis de origem animal, ndo
especificados nem compreendidos em outros capitulos

05 Outros produtos de origem animal, ndo especificados nem compreendidos em outros capitulos

06 Plantas vivas e produtos de floricultura

07 Produtos horticolas, plantas, raizes e tubérculos, comestiveis

08 Frutas; cascas de citricos e de meldes

09 Café, chd, mate e especiarias

10 Cereais

11 Produtos da indistria de moagem; malte; amidos e féculas; inulina; gliten de trigo

12 Sementes e frutos oleaginosos; graos, sementes e frutos diversos; plantas industriais ou medicinais;
palhas e forragens

13 Gomas, resinas e outros sucos e extratos vegetais

14 Matérias para entrangar outros produtos de origem vegetal, ndo especificados nem compreendidos
em outros capitulos

15 Gorduras e 6leos animais ou vegetais; produtos da sua dissocia¢do; gorduras alimentares elaboradas;
ceras de origem animal ou vegetal

16 Preparagdes de carne, de peixes ou de crustaceos, de moluscos ou de outros invertebrados aquaticos

17 Acucares e produtos de confeitaria

18 Cacau e suas preparacoes

19 Preparagdes a base de cereais, farinhas, amidos, féculas ou de leite; produtos de pastelaria

20 Preparagoes de produtos horticolas, de frutas ou de outras partes de plantas

21 Preparagoes alimenticias diversas

22 Bebidas, liquidos alcodlicos e vinagres

23 Residuos e desperdicios das industrias alimentares; alimentos preparados para animais

24 Fumo (tabaco) e seus sucedaneos manufaturados

25 Sal; enxofre; terras e pedras; gesso, cal e cimento

26 Minérios, escérias e cinzas

27 Combustiveis minerais, 6leos minerais e produtos da sua destilagdo; matérias betuminosas; ceras

28 Produtos quimicos inorganicos; compostos inorganicos ou organicos de metais preciosos, de
elementos radioativos, de metais das terras raras ou de is6topos

29 Produtos quimicos organicos

30 Produtos farmacéuticos

31 Adubos ou fertilizantes

32 Extratos tanantes e tintoriais; taninos e seus derivados; pigmentos e outras matérias corantes; tintas e
vernizes; mastiques; tintas de escrever

33 Oleos essenciais e resindides; produtos de perfumaria ou de toucador preparados e preparagdes
cosméticas

34 Sabdes, agentes organicos de superficie, preparacdes para lavagem, preparagoes lubrificantes, ceras
artificiais, ceras preparadas, produtos de conservacdo e limpeza, velas e artigos semelhantes, massas
ou pastas para modelar, "ceras" para dentistas e

Quadro A1 - ltens da Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM), Coincidentes com o Sistema Harmoni-

zado (SH) — Nivel de Dois Digitos

Fonte: Brasil (2007) do Ministério do Desenvolvimento da Industria e Comércio (MDIC) e Instituto Nacional de
Estatistica de Portugal (INE).
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Cddigos Capitulos Continua

35 Matérias albuminéides; produtos a base de amidos ou de féculas modificados; colas; enzimas

36 Pélvoras e explosivos; artigos de pirotecnia; fosforos; ligas piroféricas; matérias inflamdveis

37 Produtos para fotografia e cinematografia

38 Produtos diversos das indlstrias quimicas

39 Plasticos e suas obras

40 Borracha e suas obras

41 Peles, exceto a peleteria (peles com pélo*), e couros

42 Obras de couro; artigos de correeiro ou de seleiro; artigos de viagem, bolsas e artefatos semelhantes;
obras de tripa

43 Peleteria (peles com pélo*) e suas obras; peleteria (peles com pélo*) artificial

44 Madeira, carvao vegetal e obras de madeira

45 Cortica e suas obras

46 Obras de espartaria ou de cestaria

47 Pastas de madeira ou de outras matérias fibrosas celuldsicas; papel ou cartdo de reciclar
(desperdicios e aparas)

48 Papel e cartdo; obras de pasta de celulose, de papel ou de cartdo

49 Livros, jornais, gravuras e outros produtos das inddstrias gréficas; textos manuscritos ou
datilografados, planos e plantas

50 Seda

51 L3, pélos finos ou grosseiros; fios e tecidos de crina

52 Algodao

53 Outras fibras téxteis vegetais; fios de papel e tecidos de fios de papel

54 Filamentos sintéticos ou artificiais

55 Fibras sintéticas ou artificiais, descontinuas

56 Pastas ("ouates"), feltros e falsos tecidos; fios especiais; cordéis, cordas e cabos; artigos de cordoaria

57 Tapetes e outros revestimentos para pavimentos, de matérias téxteis

58 Tecidos especiais; tecidos tufados; rendas; tapecarias; passamanarias; bordados

59 Tecidos impregnados, revestidos, recobertos ou estratificados; artigos para usos técnicos de matérias
téxteis

60 Tecidos de malha

61 Vestudrio e seus acessorios, de malha

62 Vestudrio e seus acessorios, exceto de malha

63 Outros artefatos téxteis confeccionados; sortidos; artefatos de matérias téxteis, calgados, chapéus e
artefatos de uso semelhante, usados; trapos

64 Calgados, polainas e artefatos semelhantes, e suas partes

65 Chapéus e artefatos de uso semelhante, e suas partes

66 Guarda-chuvas, sombrinhas, guarda-sois, bengalas, bengalas-assentos, chicotes, rebenques e suas

67 Penas e penugem preparadas, e suas obras; flores artificiais; obras de cabelo

68 Obras de pedra, gesso, cimento, amianto, mica ou de matérias semelhantes

69 Produtos cerdmicos

70 Vidro e suas obras

71 Pérolas naturais ou cultivadas, pedras preciosas ou semipreciosas e semelhantes, metais preciosos,
metais folheados ou chapeados de metais preciosos, e suas obras; bijuterias; moedas

72 Ferro fundido, ferro e ago

73 Obras de ferro fundido, ferro ou ago

74 Cobre e suas obras

Quadro A1 - Itens da Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM), Coincidentes com o Sistema Harmoni-

zado (SH) — Nivel de Dois Digitos

Fonte: Brasil (2007) do Ministério do Desenvolvimento da Inddstria e Comércio (MDIC) e Instituto Nacional de
Estatistica de Portugal (INE).
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Codigos Capitulos Conclusao

75 Niquel e suas obras

76 Aluminio e suas obras

78 Chumbo e suas obras

79 Zinco e suas obras

80 Estanho e suas obras

81 Outros metais comuns; ceramais (‘cermets"); obras dessas matérias

82 Ferramentas, artefatos de cutelaria e talheres, e suas partes, de metais comuns

83 Obras diversas de metais comuns

84 Reatores nucleares, caldeiras, maquinas, aparelhos e instrumentos mecanicos, e suas partes

85 Méquinas, aparelhos e materiais elétricos, e suas partes; aparelhos de gravagdo ou de reproducdo de
som, aparelhos de gravagdo ou de reproducdo de imagens e de som em televisdo, e suas partes e

86 Veiculos e material para vias férreas ou semelhantes, e suas partes; aparelhos mecénicos (incluidos
0s eletromecanicos) de sinalizagdo para vias de comunicagdo

87 Veiculos automaveis, tratores, ciclos e outros veiculos terrestres, suas partes e acessorios

88 Aeronaves e aparelhos espaciais, e suas partes

89 Embarcacdes e estruturas flutuantes

90 Instrumentos e aparelhos de Optica, fotografia ou cinematografia, medida, controle ou de precisao;
instrumentos e aparelhos médico-cirdrgicos; suas partes e acessorios

9N Aparelhos de relojoaria e suas partes

92 Instrumentos musicais; suas partes e acessorios

93  |Armas e munig0es; suas partes e acessorios

94 Méveis; mobilidrio médico-cirdrgico; colchdes, almofadas e semelhantes; aparelhos de iluminagdo
nao especificados nem compreendidos em outros capitulos; anlincios, cartazes ou tabuletas e placas
indicadoras luminosos, e artigos semelhantes; construgoe

95 Brinquedos, jogos, artigos para divertimento ou para esporte; suas partes e acessorios

96 Obras diversas

97 Objetos de arte, de colecdo e antiguidades

99 Transacg0es especiais

Quadro A1 - Itens da Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM), Coincidentes com o Sistema Harmoni-

zado (SH) — Nivel de Dois Digitos

Fonte: Brasil (2007) do Ministério do Desenvolvimento da Industria e Comércio (MDIC) e Instituto Nacional de
Estatistica de Portugal (INE).
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